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SENADO DE LA REPUBLICA
ASCENSOS MILITARES

MINISTERIO DE DEFENSA NACIONAL
DECRETO NUMERO 1082 DE 2012
(mayo 23)
por el cual se asciende a unos Oficiales
de las Fuerzas Militares.

El Presidente de la Republica de Colombia, en
ejercicio de sus facultades constitucionales y legales,
en especial las que le confieren los numerales 3y 19
del articulo 189 de la Constitucion Politica, en con-
cordancia con los articulos 33, 65 y 66 del Decreto-
ley 1790 de 2000 (modificados por los articulos 4° y
5° de la Ley 1405 de 2010).

DECRETA:

Articulo 1°. Asciéndase a los sefiores Oficiales
de las Fuerzas Militares que se relacionan a conti-
nuacion, a los grados y con la novedad que en cada
caso se indica, de conformidad con lo dispuesto en
los articulos 65 y 66 del Decreto-ley 1790 de 2000
(modificados por los articulos 4° y 5° de la Ley 1405
de 2010), y por haber reunido los requisitos estable-
cidos en los articulos 51, 52, 53 y 55 (modificado por
el articulo 3° de la Ley 1405 de 2010), del mismo
Decreto, asi:

Al Grado de Mayor General o Vicealmirante
Con fecha 1° de junio de 2012

1. CALM EIN |Luis Alberto Or-|Cédula de ciudadania
doiiez Rubio nimero 73086672.

2. CALM ESP |César Augusto|Cédula de ciudadania
Narvéez Arcinie- | nimero 19441367.
gas

3. CALM EAN |Rodolfo Enrique | Cédula de ciudadania
Amaya Kerque- | nimero 73095976.
len

4. BG CIM Luis Gbémez | Cédula de ciudadania
Véasquez ntimero 3229096.

5.BG VNA Miguel Antonio [ Cédula de ciudadania
Caro Cancelado | nimero 19348495.

6. BG VPI Ratl Torrado Al- | Cédula de ciudadania
varez ntmero 13360362.

7.BG LAD Julio Roberto | Cédula de ciudadania

Rivera Jiménez |numero 19370260.
Al Grado de Contraalmirante
Con fecha 1° de junio de 2012

1.CN ESP Benjamin Calle |Cédula de ciudadania
Meza nimero 73110515.

2.CN ESP Luis Jorge Tovar | Cédula de ciudadania
Neira numero 73110500.

Pardgrafo 1°. La antigliedad en el grado de los
oficiales ascendidos, estd determinada por el orden
en que han sido colocados en este articulo.

Paragrafo 2°. Los ascensos conferidos en el pre-
sente articulo deberan someterse a la aprobacion del
Honorable Senado de la Republica, de acuerdo con
lo dispuesto en el articulo 173, numeral 2 de la Cons-
titucién Politica, en concordancia con el articulo 47
del Decreto-ley 1790 de 2000.

Articulo 2°. El presente Decreto rige a partir de la
fecha de su expedicion.

Comuniquese y cimplase.
Dado en Bogota D.C., a 23 de mayo de 2012.
JUAN MANUEL SANTOS CALDERON.
El Ministro de Defensa Nacional,
Juan Carlos Pinzon Bueno.
* * *
PONENCIA PARA PRIMER DEBATE

De ascenso a Vicealmirante de la Armada
Nacional del Contraalmirante
Rodolfo Enrique Amaya Kerquelen.

Honorable Senadora

ALEXANDRA MORENO PIRAQUIVE
Presidenta

Comisién Segunda

Senado de la Republica

Respetada Presidenta:

Es un honor rendir ponencia para primer debate
ante la Comision Segunda Constitucional Permanen-
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te sobre el ascenso del Sefior Contraalmirante de la
Armada Nacional Rodolfo Enrique Amaya Kerque-
len al grado de Vicealmirante.

El estudio detallado de su hoja de vida permite
concluir que el oficial ha cumplido con las instancias
requeridas por la Constitucion, la ley y los reglamen-
tos para acceder a los diferentes grados en su carrera
militar.

Rodolfo Enrique Amaya Kerquelen nacié en
Monteria (Cordoba) el 11 de marzo de 1961. Obtu-
vo el grado de Teniente de Corbeta en 1980, luego
ascendi6 a Teniente de Fragata en 1983, a Teniente
de Navio en 1987, a Capitan de Corbeta en 1992, a
Capitan de Fragata en 1997, a Capitan de Navio en
2002, y a Contraalmirante en el 2008.

1. FORMACION ACADEMICA

1.1. Pregrado

* Especialista en Gerencia de la Universidad Mi-
litar Nueva Granada (1997).

* Ingeniero naval especialista en electronica, de
la Escuela Naval de Cadetes “Almirante Padilla”
(1999).

* Especialista en seguridad y defensa nacional de
la Escuela Superior de Guerra (2007).

1.2. Cursos

« Inicial capacitacion superficie en la Escuela Na-
val de Cadetes “Almirante Padilla™ (1983).

* Vuelo solo en el Comando Grupo Aeronaval del
Atléantico (1984).

 Piloto en el Escuadron ALA FIJA — ESAF
(1984).

* Supervivencia en el mar y desierto en la Marina
de Guerra del Pert (1984).

* Vuelo solo en la Marina de Guerra del Pera
(1985).

* Adiestramiento para comandante de aeronave de
avion en la Marina de Guerra del Per( (1985).

 Piloto Naval en la Marina de Guerra del Peru
(1985).

« Piloto helicoptero en la Escuela de Aviacion Na-
val - ESCAN (1988).

« Instructor de adiestramiento técnico en la Aca-

demia Interamericana de las Fuerzas Aéreas - 1A-
AFA (1991).

* De comando en la Escuela Naval de cadetes
“Almirante Padilla’ (1992).

 Contenedores de Carga de la Serie 1 en la Es-
cuela Naval de Cadetes “Almirante Padilla™ (1992).

* Complementacion profesional en ingenieria na-
val electronica en la Escuela Naval de Cadetes ““Al-
mirante Padilla™ (1993).

* Seguridad aérea en la Fuerza Aérea Colombiana
(1994).

* Profesor militar en el Comando de la Armada
Nacional (1996).

* Estado mayor en la Escuela Superior de Guerra
(1997).

* Ascenso a Capitan de Fragata en el Comando de
la Armada Nacional (1997).

* Bell 412 - pilots ground and flight procedures en
Technical Publications & Training.

» Responsabilidad e indemnizacion por dafios
producidos por contaminacion en la Escuela Naval
de Cadetes “Almirante Padilla”.

* Capacitacion de peritos e inspectores en conta-
minacion maritima y fluvial en la Escuela Naval de
Cadetes “Almirante Padilla”.

*OMI 1.11 MARPOL 73/78 Anexo I, 1.12 MAR-
POL Anexo Il en la Escuela Naval de Cadetes *“Al-
mirante Padilla™.

* Inglés en el Centro Cultural Colombo Ameri-
cano.

* Senior crisis mangement seminar course en
Louisiana State University.

* Internacional de continuidad y actualizacion en
alta direccion en el Instituto Panamericano (2007).

* Alta direccion en el Instituto Panamericano de
Alta Direccion de Empresa (2007).

* Programa de alta direccion empresarial en la
Universidad de La Sabana (2007).

* Altos estudios militares en la Escuela Superior
de Guerra (2007).

1.3. Seminarios

o XXXVII seminario de identificacion, prepara-
cion y evaluacion de proyectos en la Organizacion
de los Estados Americanos - OEA (1994).

* Técnica de negociacion y resolucion de conflic-
tos en Rincdn Aguilar y CIA. S en C (1997).

* Accion integral hacia la doctrina conjunta en la
Escuela Superior de Guerra (2007).

* Logistica militar en la Escuela Superior de Gue-
rra (2007).

2. CARGOS

Entre los principales cargos desempefiados por el
seflor Contraalmirante de la Armada Nacional Ro-
dolfo Enrique Amaya Kerquelen, estan:

* CA Comandante de la Fuerza Naval del Pacifico
(desde 2011).

* CA Asesor del personal agregado al Comando
de la Armada en el exterior (2010-2011).

* CA Jefe Casa Militar de la Casa Militar (2008-
2010).

* CN Jefe Casa Militar de la Casa Militar (2007-
2008).

* CN Alumno de la Escuela Superior de Guerra
(2006-2007).

* CN Jefe Casa Militar de la Casa Militar (2002-
2006).

* CF Jefe Casa Militar de la Casa Militar (2002).

* CF Subjefe Casa Militar de la Casa Militar
(2001-2002).

* CF Comandante del Grupo Aeronaval del Paci-
fico (1999-2001).

* CF Jefe Departamento de Operaciones del Co-
mando Grupo Aeronaval del Atlantico (1997-1999).

* CC Alumno de la Escuela Superior de Guerra
(1996-1997).

* CC Jefe Departamento de Seguridad del Co-
mando Grupo Aeronaval del Atlantico (1994-1996).

* CC Jefe Departamento de Logistica del Coman-
do Grupo Aeronaval del Atlantico (1992-1994).
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e TN Alumno de la Escuela Naval de Cadetes
“Almirante Padilla’ (1992).

e TN Jefe Division de Instruccion y Entrena-
miento del Comando Grupo Aeronaval del Atlantico
(1991-1992).

* TN Alumno del personal agregado al Comando
de la Armada en el Exterior (1991).

e TN Jefe Division de Instruccion y Entrena-
miento del Comando Grupo Aeronaval del Atlantico
(1990-1991).

* TN Jefe Division de Operaciones Aéreas y Se-
guridad (1988-1990).

* TN Jefe Seccion Instruccion de Vuelo del Co-
mando Grupo Aeronaval del Atlantico (1988).

* TF Alumno de la Escuela Naval de Cadetes “Al-
mirante Padilla™ (1987).

* TF Piloto del Comando Grupo Aeronaval del
Atlantico (1987).

* TF Piloto del Comando Aéreo de Apoyo Téactico
No. 1 (1986).

« TF Piloto helicoptero del Comando de Aviacion
Naval (1986).

¢ TF Alumno de la Fuerza de Aviacion Naval del
Per( (1984-1985).

¢ TF Alumno del Escuadron ALA FIJA-ESAF
(1984).

¢ TK Alumno del Comando de Aviaciéon Naval
(1983).

¢ TK Alumno de la Escuela Naval de Cadetes
“Almirante Padilla’ (1983).

* TK Segundo Comandante del ARC “Leticia”
(1982).

* TK Oficial Torre 52 del Destructor ARC Santan-
der (1982).

e TK Jefe Division Cubierta del Destructor ARC
Santander (1981).

e TK Oficial Division Control de Tiro del Des-
tructor ARC Santander (1981).

¢ TK Oficial Division Electronica del Destructor
ARC Santander (1981).

3. ESTIMULOS

Ha sido distinguido entre otras, con las siguientes
condecoraciones y menciones honorificas:

3.1. Condecoraciones militares nacionales

* CA Orden de Boyaca (2009).

* CF Orden de San Carlos (2002).

¢ CC Orden del Mérito Militar Antonio Narifio
(1996).

¢ CF Orden del Mérito Militar Antonio Narifio
(1999).

¢ CF Orden del Mérito Militar José Maria Cordo-
ba (2001).

¢ TN Orden del Mérito Naval Almirante Padilla
(1991).

¢ CN Orden del Mérito Naval Almirante Padilla
(2003).

¢ CA Orden del Mérito Naval Almirante Padilla
(2011).

¢ CN Orden Cruz de la Fuerza Aérea al “M¢érito
Aeronautico” (2003).

* CF Medalla Servicios Distinguidos en Orden
Publico (1999).

* CF Medalla Servicios Distinguidos en Orden
Publico (2001).

* CF Orden al Mérito Coronel Guillermo Fergus-
son (1999).

* CN Orden al M¢érito Coronel Guillermo Fergus-
son (2004).

* CF Medalla Militar al Valor (1998).
* CF Medalla Militar al Valor (2000).

* CF Medalla Militar Ministerio de Defensa Na-
cional (2002).

* CA Medalla Servicios Distinguidos a la Armada
Nacional (2008).

* CA Medalla Militar Servicios Distinguidos al
Comando General de las Fuerzas Militares (2010).

* CF Medalla Marco Fidel Suarez (2001).
* CN Medalla San Jorge (2003).

* CF Medalla Servicios Distinguidos a la Infante-
ria de Marina (1999).

* CC Medalla Servicios Distinguidos a la Fuerza
Submarina (1996).

* TN Medalla Servicios Distinguidos a la Avia-
cion Naval (1992).

* CA Medalla Servicios Distinguidos a la Inteli-
gencia Naval (2009).

* CA Medalla Servicios Distinguidos a la Ingenie-
ria Naval (2011).

* CF Medalla al Mérito Logistico Administrativo
Contraalmirante Rafael Tono (2001).

* CA Medalla Servicios Distinguidos a la Escuela
Naval de Cadetes Almirante Padilla (2009).

* CF Medalla Guardia Presidencial (2002).

* CN Medalla Guardia Presidencial (2003).

* CA Medalla Servicios Distinguidos (2009).

* CF Medalla Puerta de Oro de Colombia (2002).
* CC Medalla por Tiempo de Servicio (1995).

» CF Medalla por Tiempo de Servicio (2000).

* CN Medalla por Tiempo de Servicio (2005).

* CA Medalla por Tiempo de Servicio (2010).

* CN Medalla CR. Atanasio Girardot (2006).

* CF Medalla Joaquin de Caycedo y Cuero (2000).
* CN Orden de la Democracia (2004).

* CA Orden de la Democracia (2008).

* CC Medalla Servicios Distinguidos a la Fuerza
de Superficie (1996).

» CF Medalla Mérito Policia Militar No. 13 Gene-
ral Tomas Cipriano de Mosquera (2002).

* CA Medalla Servicios Distinguidos al Cuerpo
de Guardacostas (2010).

3.2. Distintivos Militares Nacionales

» CF Distintivo Servicios Distinguidos Policia
Nacional (2001).

» TN Distintivo Tripulante Honorario (1991).

* TF Distintivo piloto (1987).

3.3. Condecoraciones y distintivos militares ex-
tranjeros

* CN Condecoracion Medalla Cruz de la Casa Mi-
litar — Republica Bolivariana de Venezuela (2005).
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3.4. Condecoraciones y distintivos guberna-
mentales y/o otras entidades

* CF Mencion de Honor (1998).

* CF Medalla Pascual de Andagoya (1999).

» CF Mencion Honorifica (2000).

e CF Orden de la Independencia Valle del Cauca
(2000).

* CF Medalla de Honor Distinguido Miembro de
la Armada Nacional y actual Jefe de la Casa Militar
(2002).

* CF Orden del Congreso de Colombia (2002).

* CF Medalla al Mérito Sucre (2002).

* CF Medalla Cruz al Mérito del Departamento
Administrativo de Seguridad (2002).

* CF Orden al Mérito Seguridad Presidencial
(2002).

* CF Medalla Civica de Cartagena (2002).

* CN Medalla Civica de Cartagena (2005).

* CN Orden Estrella de la Policia (20006).

4. COMISIONES AL EXTERIOR

* En la hoja de vida del sefior Contraalmirante
Rodolfo Enrique Amaya Kerquelen se encuentran
las comisiones al exterior de las que formé parte:

* CA Comision del servicio para terminar con las
funciones de asesor militar de la mision permanente
de Colombia ante la Organizacién de Estados Ame-
ricanos - OEA en EE.UU. (2011).

* CA Comision del servicio como asesor militar
de la mision permanente de Colombia ante la Orga-
nizacion de Estados Americanos - OEA en EE.UU.
(2011).

* CA Comision del servicio como asesor militar
en EE.UU. (2010).

* CF Comision del servicio a bordo del ARC “Cal-
das” con el fin de participar en la operacion Unitas
Fase O con destino a Puerto Rico (1998).

* CC Comision especial con destino a México,
Guatemala y El Salvador (1997).

* CC Comision especial a bordo del ARC “Antio-
quia” con el fin de participar en la operacion Unitas
Fase | en La Guaira (1996).

* CC Comision especial a bordo del ARC “Cal-
das” con el fin de participar en la operacion Unitas
fase O en Roosevelt Roads (1996).

e CC Comision del servicio a bordo del ARC
“Antioquia” a Guantanamo (1995).

* CC Comision del servicio para participar en la
operacion Unitas en Puerto Rodman (1994).

* CC Comision del servicio para participar en la
operacion Unitas en Manta (1994).

* CC Comision del servicio en el ARC “Antio-
quia” en la Guaira (1994).

* TN Comision de estudios en Washington D.C.
(1991).

* TN Comisién del servicio a bordo del ARC
“Caldas” con destino a Puerto Rodman (1988).

* TF Prorroga de la comision de estudios de piloto
de helicoptero en Per( (1986).

* TK Comision del servicio a Manaos (1982).

* TK Comision del servicio en cumplimiento de la
operacion Unitas en Holanda (1982).

5. INFORMACION PERSONAL

El sefior Contraalmirante Rodolfo Enrique Ama-
ya Kerquelen esta casado por la Iglesia Catolica con
la sefiora Sandra de Jests Llamas Del Rio, de cuya
union hay tres hijos: Daniel Enrique, Juan José y Jai-
me Mauricio.

6. CERTIFICACIONES

No reporta antecedentes de responsabilidad fis-
cal, judiciales, ni disciplinarios relacionados con
sanciones o inhabilidades vigentes e infracciones al
Derecho Internacional Humanitario y violaciones a
los Derechos Humanos; de conformidad con los cer-
tificados expedidos por la Contraloria General de la
Republica, la Fiscalia General de la Nacion, la Poli-
cia Nacional de Colombia y la Procuraduria General
de la Nacién, acreditados en su hoja de vida.

Por lo anterior, me permito presentar proposi-
cion favorable al Honorable Senado de la Republica
para el ascenso del Contraalmirante Rodolfo En-
rique Amaya Kerquelen al grado de Vicealmirante.

Cordial saludo,

Juan Lozano Ramirez.
Senador de la Republica.
Proposicién

De conformidad con lo dispuesto en el numeral
2 del articulo 173 de la Constitucion Politica de Co-
lombia, apruébese la ponencia favorable para pri-
mer debate de ascenso del Contraalmirante Rodolfo

Enrique Amaya Kerquelen al grado de Vicealmiran-
te.

Cordial saludo,
Juan Lozano Ramirez
Senador Ponente.

* * %

PONENCIA PARA PRIMER DEBATE

Del ascenso a Mayor General del Brigadier
General de la Fuerza Aérea Colombiana
Julio Roberto Rivera Jiménez.

Bogota D. C., 14 mayo de 2012

Doctora

ALEXANDRA MORENO PIRAQUIVE
Presidenta Comision Segunda

Ciudad

Honorable Senadora:

Me corresponde por honrosa designacion de la
Mesa Directiva de la Comision Segunda de Relacio-
nes Exteriores, Defensa y Seguridad Nacional y Co-
mercio Exterior y Honores del Senado de la Republi-
ca de Colombia, rendir ponencia para primer deba-
te del ascenso del Brigadier General de la Fuerza
Aérea Colombiana, Julio Roberto Rivera Jimé-
nez, al grado de Mayor General, en concordancia
con el mandato del inciso 2° del articulo 173 de la
Constitucion Nacional y al Procedimiento Interno
adoptado por la Comisién Segunda para cumplir con
esta importante funcion, previa la expedicion del De-
creto de Ascenso por el sefior Presidente de la Repu-
blica doctor Juan Manuel Santos y el sefior Ministro
de Defensa Nacional, doctor Juan Carlos Pinzén.
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El hoy Brigadier General Rivera Jiménez, nacido
en Bogotg, D. C., el 29 de julio de 1959, ingreso a
la Fuerza Aérea y desde su ingreso hasta la fecha ha
observado excelente conducta y profesionalismo. La
disciplina y entereza de su vida profesional, emula
su vida familiar con la estructura moral y legalmente
aceptadas en nuestra sociedad, casado con Amparo
del Rocio Medina Serna y con sus hijos Juan Camilo
y Manuel Alejandro ha hecho de su vida un riel de
conducta y cumplimiento a sus obligaciones.

El Brigadier General Julio Roberto Rivera Ji-
ménez, lleva 34 afios 4 meses continuos de Carrera
Militar, habiéndose formado con excelentes califica-
ciones, entre otros, en los estudios profesionales en
Administracion Aeronautica, especializaciones en:
Gerencia, Gestion Publica, Finanzas, Maestria en
Seguridad y Defensa Nacional, Diplomado en For-
mulacién y Evaluacion Financiera Econémica Social
y ambiental de Proyectos, Seminarios en: Gestion
Publica Exitosa, Cambio en las Organizaciones, Ma-
nejo Eficiente del Presupuesto en el Sector Publico,
Nivel IV (2-B), Cultura de Defensa, Intolerancia
al Sectarismo Religioso, Actualizacién Normativa,
Primer Encuentro de Entrenadores de Escuelas, VI
Encuentro de Nacional de Estudios Estratégicos,
Accion Juridica, Logistica Militar, Programa de alta
Direccion Empresarial, Comunicacion y Fortaleci-
miento de los Valores, ademas de varios cursos de
actualizacion en accién militar.

Su experiencia comprobada con eficacia y hon-
radez, como Jefe del Departamento de Planeacion
Estratégica su cargo actual, asi como los demas que
ha desempefiado a través de su carrera como, Co-
mandante Escuadrilla Técnica, comandante Escua-
drén Abastecimientos, comandante Escuadron Base,
Jefe Departamento Financiero, Jefe Oficina Asesora
de Planeacion, Jefe Seccion Proyectos Especiales,
lo acreditan como un General comprometido con el
servicio a la sociedad, al Estado y a la Nacion co-
lombiana.

Asi mismo, diseid la revision y actualizacion
del Plan Estratégico Institucional 2011-2030 y las
Politicas Institucionales y de los procesos. Durante
los afios 2008 y 2010, presentd con excelentes re-
sultados las evaluaciones que realizaron entidades
como Transparencia por Colombia y la Contraloria
General de la Reptiblica a la Fuerza Aérea. Lider¢ las
Reuniones de Analisis Estratégico — RAE, por me-
dio de las cuales durante los afios 2009, 2010, 2011
y 2012, se viene verificando a nivel del Cuerpo de
Generales y Comandantes de las Unidades Aéreas.

Financieramente logré que con los recursos del
primer impuesto al patrimonio, se adquirieran en los
tiempos establecidos las siguientes aeronaves, ajus-
tados oportunamente a la TRM en cada afio: 1 avion
multiprop6sito B767, el cual tiene la capacidad de
transportar personal, adecuarse como VIP, transpor-
tar carga y servir de avién de reabastecimiento en
vuelo para las aeronaves de combate, 24 aeronaves
de combate KFIR, debidamente modernizadas, 4
aviones C 295 de transporte mediano, 12 Helicép-
teros HUEY Il de ataque, Modernizacion de 6 He-
licopteros UH-60 de ataque, 2 aviones King 350 de
transporte especial.

Planeo, estructur6 e implementd, la puesta en
funcionamiento desde el punto de vista operativo y

administrativo la activacion de los Grupos Aéreos de
Casanare y del Amazonas, durante los afos 2010 y
2011.

Su Hoja de Vida registra Condecoraciones y Me-
dallas muy merecidas, entre las que se encuentran,
16 Condecoraciones Institucionales, otorgadas por
Instituciones y entes Gubernamentales, y 5 distin-
ciones.

Surtida la entrevista personal del Senador po-
nente con el Brigadier General Julio Roberto Rive-
ra Jiménez, el altisimo Oficial en ascenso reafirmo
su compromiso, como hasta ahora lo ha demostrado
en su Carrera Militar, de continuar expresando con
hechos comprobables su lealtad a las Instituciones
y a la Democracia, al cumplimiento del Cédigo de
Honor de la Fuerza Publica y de la Fuerza Aérea Co-
lombiana, al respeto de los Derechos Humanos y al
Derecho Internacional Humanitario, fundamentado
en sus solidos valores éticos, morales, espirituales,
en los valores de la Democracia y de la Fuerza Aérea
Colombiana.

De Conformidad con el certificado de anteceden-
tes de la Contraloria General de la Republica y de la
Procuraduria General de la Nacion, el Brigadier Ge-
neral Julio Roberto Rivera Jiménez, no registra san-
ciones ni inhabilidades vigentes, no contiene regis-
tros sobre Ordenes de captura, medidas de asegura-
miento, preclusiones/cesaciones por indemnizacion
integral ni sentencias condenatorias ejecutoriadas ni
antecedentes disciplinarios en curso por presuntos
hechos relacionados con violacion a los Derechos
Humanos o infracciones al Derecho Internacional
Humanitario, segln los registros de la hoja de vida
anexada por el Ministerio de Defensa.

Su formacion personal, profesional y militar, asi
COmMO su experiencia, sus valores, su compromiso, su
respeto y subordinacion a sus superiores, conforman
el perfil del General de la Republica que requiere
hoy Colombia para enfrentar, debilitar y derrotar la
amenaza terrorista constante de los actores armados
y la delincuencia comdn, en la certeza de que su ca-
pacidad de Direccidn, Liderazgo y Mando fortalece
y merece la confianza del Congreso de Colombia, de
los Senadores de la Republica, de todos los ciudada-
nos y de la comunidad internacional, ya que su As-
censo al Grado de Mayor General permitira ademas
fortalecer la seguridad ciudadana y la confianza de la
comunidad internacional en nuestro pais, en nuestra
Fuerza Publica y en la Fuerza Aérea.

Carlos Ramiro Chavarro Cuéllar,
Senador de la Republica.
Proposicion

Sea esta la oportunidad para solicitarle a los ho-
norables Senadores de la Comisién Segunda Cons-
titucional Permanente, que se le dé primer debate
aprobatorio al Ascenso del Oficial de la Fuerza Aé-
rea Colombiana al sefior Brigadier General Julio
Roberto Rivera Jiménez, dadas las condiciones y el
testimonio de lucha constante y perseverancia, para
alcanzar los objetivos encomendados por sus superio-
res en cumplimiento cabal de la Constitucion Politica
de Colombia y en defensa de los intereses de la Patria.

Atentamente,
Carlos Ramiro Chavarro Cuéllar,
Senador de la Republica.
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PONENCIAS

PONENCIA PARA SEGUNDO DEBATE
AL PROYECTO DE LEY NUMERO 48
DE 2011 SENADO

por medio de la cual se reglamentan las activi-
dades de comercializacion en Red o Mercadeo
Multinivel en Colombia.

Bogot4, D. C., mayo 17 de 2012
Doctor

JUAN MANUEL CORZO
Presidente

Senado de la Republica de Colombia
E.S.D.

Sefior Presidente:

En cumplimiento de la honrosa designacion
que nos hiciera la Mesa Directiva de la Comi-
sion Tercera Permanente del Senado de la Re-
publica y dando cumplimiento al término esta-
blecido en el articulo 153 de la Ley 52 de 1992,
nos permitimos presentar informe favorable de
Ponencia para Segundo debate al Proyecto de
ley nimero 48 de 2011 Senado, por medio del
cual se reglamentan las actividades de comer-
cializacién en Red o Mercadeo Multinivel en
Colombia, en los siguientes términos:

1. OBJETIVO DEL PROYECTO

Esta iniciativa de origen parlamentario pre-
sentada por la Senadora Alexandra Moreno Pi-
raquive, tuvo su primer debate el 16 de mayo
del presente afio y fue aprobado sin modifica-
ciones por los Senadores de la Comision Terce-
ra del Senado. El objeto del proyecto es regular
el desarrollo y el ejercicio de las actividades de
mercadeo multinivel, permitiendo de esta ma-
nera el establecimiento de mayores controles
por parte del Estado a estas actividades al mis-
mo tiempo, pretende que se respeten los dere-
chos de las personas que participen en la venta
y distribucién de los bienes o servicios que se
comercializan bajo este sistema,

2. MARCO JURIDICO
2.1. VIABILIDAD CONSTITUCIONAL

El proyecto de ley de la referencia tiene sus-
tento Constitucional en el articulo 150, numeral
19, literal d), de la Constitucion Politica; en el
numeral 21 del mismo articulo constitucional
“Expedir las leyes de intervencion economica,
previstas en el articulo 334, las cuales debe-
ran precisar sus fines y alcances y los limites
a la libertad econdmica’; en el articulo 333 de
la Carta Magna ““La actividad econémica y la
iniciativa privada son libres, dentro de los li-
mites del bien comun (...) La libre competencia
econdmica es un derecho de todos que supone

responsabilidades. La empresa, como base del
desarrollo, tiene una funcion social que impli-
ca obligaciones. (...) El Estado, por mandato
de la ley, impedira que se obstruya o se res-
trinja la libertad econdmica y evitara o contro-
lara cualquier abuso que personas o0 empresas
hagan de su posicion dominante en el merca-
do nacional. La ley delimitara el alcance de
la libertad econdémica cuando asi lo exijan el
interés social, el ambiente y el patrimonio cul-
tural de la Nacidn™; y en el articulo 335 Cons-
titucional, “Las actividades financiera, bursd-
til, aseguradora y cualquier otra relacionada
con el manejo, aprovechamiento e inversién de
los recursos de captacion a las que se refiere el
literal d) del numeral 19 del articulo 150 son
de interés publico y sélo pueden ser ejercidas
previa autorizacion del Estado, conforme a la
ley, la cual regulara la forma de intervencion
del gobierno en estas materias y promovera la
democratizacion del crédito”.

Cumple ademas con los articulos 154, 157,
158 de la Constitucion Politica referentes a su
origen, formalidades de publicidad y unidad de
materia.

3. ANALISIS DEL PROYECTO

3.1. ANTECEDENTES HISTORICOS
DE LAVENTA MULTINIVEL

La comercializacion multinivel, también
conocida como “comercializacion por redes”,
“comercializacion por estructuras”, o “ven-
ta directa multinivel” tuvo origen en los afios
veinte con el Estadounidense Carl Rehnborg,
quien luego de encontrarse dentro de un cam-
po de concentracion Chino, descubrid que los
alimentos que él mismo preparaba y compartia
con sus compaiieros de prision contenian altos
nutrientes. En el afio de 1934 crea una Com-
paiia denominada “California Vitamins” en
donde decide vender su producto directamente,
de persona en persona, de amigo en amigo, co-
rriendo asi la voz sobre la efectividad del mul-
tivitaminico.

El sistema de ventas de Nutrilite disefio un
plan de marketing en el que se estimulaba a los
vendedores a localizar personas interesadas en
distribuir sus productos entre clientes, la mayo-
ria de ellos amigos y familiares; la comision era
no sélo por los productos que vendia el distri-
buidor, sino también por introducir a otras per-
sonas para que vendiesen.

Comenz6 entonces la semilla del Multi Le-
vel Marketing y en 1949 cuando Richard Devos
y Jay van Andel, descendientes de inmigrantes
Holandeses y empleados de Nutrilite, deciden
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retirarse de la compaiiia para conformar una
nueva empresa llamada Amway, en donde ofre-
cian productos al ama de casa como cliente po-
tencial. El plan de ventas y marketing de esta
empresa super0 las expectativas en ganancias
y, a finales de la década de los 70, Amway te-
nia mas de 200 productos, 700 empleados y
100.000 distribuidores independientes en los
Estados Unidos y Canadal.

Es asi como en la actualidad este nuevo siste-
ma de marketing de ventas Multinivel, permite
que sean muchas las empresas que siguen este
modelo, como Amway, compaiiia que segun
la Revista Dinero ““tiene como meta vender en
los proximos cinco afios US$ 500 millones por
medio del desarrollo de nuevas estrategias en
el mercado Latinoamericano. No es una cifra
enorme para el mercado de venta directa en la
region, que esta cerca de los US$ 14.000 mi-
llones. En Colombia, Amway vendi6 $50.000
millones en 2008”*. Asimismo, Herbalife, Avon
y Global Domains International, entre otras,
brindan la posibilidad a millones de personas
de vivir de este negocio y mejorar la calidad de
vida de otras a su alrededor.

3.2. FUNCIONAMIENTO DEL MULTI-
NIVEL

El mercadeo multinivel se puede describir
como la comercializacion de productos y ser-
vicios directamente al consumidor, general-
mente en sus hogares o los hogares de otros,
lugares de trabajo y otros sitios fuera de los
minoristas permanentes. Dicha venta normal-
mente se desarrolla mediante la explicacién o
demostracion personal de un vendedor directo
independiente?.

El multinivelismo consiste basicamente en
el reclutamiento de personas para promover el
consumo y venta de productos y servicios, so-
portado en un sistema de remuneraciones pre-
viamente establecido. Este se basa en el resul-
tado diferencial de las ventas y la distribucion
de este monto entre los reclutadores, segun el
nivel o rango de los mismos.

Los incentivos por venta directa mediante el
cual los vendedores pueden recibir ingresos se
fundamentan asi:

Por un lado, pueden obtener descuentos por
la cantidad personal de ventas de bienes y ser-
vicios a los consumidores y, por el otro, pueden
obtener comisiones por las ventas o compras de
aquellas personas a las que reclutaron personal-
mente dentro del plan. De igual forma, pueden

obtener comisiones sobre las ventas del grupo
L http://publicalpha.com/%C2%BFcual-es-el-origen-de-
los-negocios-multinivel-o-mercadeo-en-red/

La World Federation of Direct Selling Association
(WEDSA).

2

o red reclutado dentro del plan por aquellos a
quienes reclutaron personalmente3.

Comprar el producto en
| la compaiiia y venderlo al
= consumidor final, ganando

’ —Umﬁ_l el maximo porcentaje de
comisiones por venta que
/ \ se haya estipulado para

H ’ cada producto.

Podemos observar que la comercializacion
multinivel brinda la oportunidad al vendedor
directo para que construya su propio negocio
de venta de bienes y servicios a consumidores,
y a su vez que capacite a la organizacion o red
de vendedores directos para que éstos hagan lo
mismo.

Incorporando nuevos

1 distribuidores  por las

[ ventas que ellos realicen,

se percibe un porcentaje

de ganancia menor que

| si la hubiera realizado en

forma directa, pero amplia

la posibilidad de contacto,

e, vendiendo a personas a las

\\ | cuales no hubiera podido

' llegar sino por medio de

un distribuidor. Asimismo,

este tiene la posibilidad de

1 realizar ventas en forma

directa a sus clientes vy,

a la vez, repetir al que lo
incorpord.

4. IMPORTANCIA DEL PROYECTO

Es pertinente regular una actividad que sélo
en el 2008, a través del sistema de venta directa
registrd ingresos por 1,5 billones de pesos, y
que aglutina mas de 830.000 personas dedica-
das a esta actividad, de las cuales la mayoria
son mujeres. Solo Herbalife, cuenta con mas
de 400 personas afiliadas a esta modalidad de
mercadeo en red o multinivel*. Ademas, dado
el reciente escandalo por la caida de las pirami-
des y de empresas que utilizaban la mezcla pi-
ramides y multinivel como la comercializadora
DMG, y sus efectos en los ahorros de miles de
colombianos, esta ley se hace imprescindible
como herramienta para evitar el surgimiento de
nuevas empresas de este estilo. Una empresa
multinivel se convierte en una actividad pira-
midal cuando la mayoria de las utilidades de
los distribuidores provienen de la vinculacion
de terceros. Por el anterior motivo el proyecto
establece que (...) se _prohibe cualquier acti-
vidad de busqueda o reclutamiento masivo de

3 http://www.wfdsa.org/legal_reg/index.cfm?fa=sp_ppa-

per3.

4 Articulo. En medio del desempleo toma impluso negocio
de venta directa, periodico El Tiempo julio 2 de 2009.
Tomado de pagina web: http://www.eltiempo.com/archi-
vo/documento/MAM-3508904#.
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personas naturales para desarrollar actividades
multinivel, cuando el beneficio econémico que
se ofrezca a las mismas se cause preponderan-
temente por la simple incorporacién de otras
personas a la correspondiente red comercial
(...).

De igual forma, se pretende imposibilitar
el surgimiento de estas compaifias, al prohibir
el pago de mas de la mitad de las utilidades
del trabajo de los distribuidores en derechos
de reconsumo; practica usual en estas empre-
sas ilegales que hacen este tipo de transaccio-
nes con el fin desarrollar actividades ilicitas
como el lavado de activos. Asi, el proyecto
establece que (...) ningun plan de compen-
sacion podra consistir en el disfrute de cré-
ditos, o derechos de reconsumo de los pro-
ductos o servicios promovidos, en méas alla
del cincuenta por ciento (50%) de su alcance
0 cubrimiento (...) Mediante mecanismos de
esta indole se busca que esta ley imposibilite
el surgimiento de organizaciones piramidales
que, bajo el disfraz de actividades multinivel,
vuelvan a causar estragos econdmicos a fa-
milias colombianas.

Es esta una actividad y una oportunidad real
que amerita la intervencion del Congreso me-
diante la expedicion de una reglamentacion
clara que solucione de una vez por todos los
conflictos econdmicos que se han generado en
torno a las actividades del Multinivel.

El trabajo del poder legislativo debe comple-
mentar el trabajo realizado por el Gobierno Na-
cional que, de manera coyuntural, expidié una
serie de decretos de emergencia para intentar
controlar este fendmeno. Esta es, entonces, una
iniciativa conveniente para el pais, que brinda
al ejecutivo mayores herramientas para hacerle
frente al surgimiento de actividades ilicitas pa-
ralelas a las actividades comerciales licitas.

Hay que reconocer también, que la mayor
parte de las personas se involucran en este tipo
de actividades no cuentan por lo menos en el
periodo inicial, con los conocimientos ni con la
experiencia, para distinguir qué actividades se
encuentran en el marco de legalidad, en medio
de la inexperiencia y la confusion, por ejemplo
puede suceder que una compaiiia esté cambian-
do su plan de compensacion constantemente. El
distribuidor debiera fijarse en los cambios es-
tructurales de este plan y la frecuencia de los
mismos para conocer la seriedad de su marca
mentora. Pero la realidad es otra. Es comdn,
sobre todo en los paises latinoamericanos, que
los distribuidores conozcan sobre la existencia
de un contrato de distribucion y sus condicio-
nes hasta después de firmarlo; contrato que en
la mayoria de las ocasiones no es publico y no

puede obtenerse sino por via de un distribuidor.
Asi, quien se constituye como tal se suscribe
en condiciones gque, cuando no son equitativas,
descubre tardiamente que le son imposibles de
cumplir. Ademas, en muchos casos ya cuando
esta involucrado en el negocio y en su “nueva
vida”, encuentra que para rescindir de su con-
trato debe acogerse a circunstancias y condicio-
nes poco leales e injustas frente a su compaiia
mentora.

Dado este complejo panorama y la ya men-
cionada incapacidad de analizar el fenémeno y
su envergadura debido a la ausencia absoluta de
regulacion sobre el tema en Colombia, la apro-
bacién de un proyecto de esta naturaleza seria
de gran importancia.

Como muestra de lo anterior puede verse
como la Superintendencia de Sociedades, en
su Oficio 220-003058 de enero 19 de 2009,
manifestd que “el sistema de marketing deno-
minado “multinivel” aun no ha sido objeto de
regulacion por parte de la legislacion colom-
biana®”. En el oficio, el organismo responde
a un escrito que fue radicado en la entidad en
donde un ciudadano manifiesta su preocupa-
cion porque su actividad, venta de productos
de la marca 4life, pudiera transgredir la nor-
matividad vigente. En este caso, la Superin-
tendencia, al no contar con una herramienta
juridica colombiana para poder describir la
actividad multinivel, se remite a la legislacion
espafiola, mas precisamente a la Ley 7% de
19966, llamada de Ordenacién del Comercio
Minorista, para establecer una definicion. Este
tipo de casos demuestran de manera clara la
necesidad de que el pais regule este tipo de ac-
tividades para evitar posteriores confusiones
como la mencionada.

El proyecto sometido a consideracion del
Senado de la Republica ha sido elaborado de
acuerdo con la evolucion y las méas recientes
normas internacionales en esta materia, ha teni-
do en cuenta la regulacion estadounidense, en la

5 Tomado de pagina web:
http://www.supersociedades.gov.co/ss/drvisapi.
dlI?Mlval=sec&dir=45&id=29442.

6 La Ley 7% de 1996 o Ley de Ordenacion del Comercio
Minorista regula estos temas en Espafia, y dentro de esta
regulacion establece condiciones y prohibiciones en los
articulos 22 y 23. En México tenemos la Norma Oficial
Mexicana NOM-035-SCFI de 2003, reguladora de ven-
tas a domicilio y expedida por la Secretaria de Economia
de esa Union Federal. En los Estados Unidos, fuera de
toda la tradicion jurisprudencial importante (que entre
otras puso en marcha la regulacion del multinivelismo
alla), encontramos normatividades positivas estatales
como la prohibicion del piramidismo en California (Ar-
ticulo 327 del Cédigo Penal del estado), y determinacio-
nes regulatorias en Georgia, Maryland y Wyoming.
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préctica de la Security Exchange Commission’
y la Federal Trade Commission8, que hace una
diferenciacion entre piramides y multinivel, lo
propio se ha hecho con las demas normas euro-
peas como la legislacion espafiola.

CONTENIDO DEL PROYECTO

El proyecto en estudio estd compuesto por
12 articulos, divididos en (V) Capitulos, que
incluyen la norma de vigencias y derogatorias.

El Capitulo I, lo integran los Articulos 1° y
2°y se ocupa del objeto de la ley y la definicion
de la actividad del Multinivel.

El Capitulo Il, lo integran los articulos 3° a
6°y se ocupa de las ofertas bajo los sistemas de
multinivel, el vendedor independiente, los de-
rechos de los vendedores independientes y los
planes de compensacion.

El Capitulo 11, lo integran los articulos 7°
y 8%y se ocupa de la inspeccion, vigilancia y
control de la actividad objeto de la reglamen-
tacion.

El Capitulo 1V, lo integran los articulos 9°y
10 y se ocupa de los requisitos minimos con-
tractuales de las compaiiias en la relacion con
los vendedores independientes y de la prohibi-
cion de establecer ciertas estipulaciones con-
tractuales.

El Capitulo V, lo integran los articulos 11 y
12 y se ocupa del periodo de transicion para
realizar el registro mercantil para las empresas
que se encuentren constituidas actualmente y
de la vigencias y derogatorias.

Proposicion

En los términos anteriores, nos permitimos
rendir ponencia positiva, y en consecuencia so-
licitamos a los Honorables Senadores dar se-
gundo debate al Proyecto de ley nimero 48
de 2011 Senado, por medio del cual se regla-
mentan las actividades de comercializacion en
red o mercadeo multinivel en Colombia, en los
términos en que fue aprobado por la Comision
Tercera Constitucional del Senado de la Repu-
blica,

De los honorables Senadores,

Antonio Guerra de la Espriella, Gabriel Za-
pata Correa, German Villegas Villegas.Sena-
dores de la Republica de Colombia.

7 Para informacion més detallada ingresar a la pagina de
la U.S. Securities and Exchange Commission. www.sec.
gov.

8 En lapagina web de la Federal Trade Commission, www.
ftc.gov, hay un enunciado que sefiala que: “si un plan te
ofrece comisiones por reclutar nuevos distribuidores, ten
cuidado. Muchos estados prohiben esta practica cono-
cida como piramidismo” (“If a plan offers to pay com-
missions for recruting new distributors, watch out! Most
states outlaw this practice, which is known as —pyramid-
ing-*.

5. TEXTO APROBADO POR LA CO-
MISION TERCERA DEL SENADO DE LA
REPUBLICA AL PROYECTO NUMERO

48 DE 2011 SENADO

por medio de la cual se reglamentan las activi-
dades de comercializacion en red o mercadeo
multinivel en Colombia.

El Congreso de Colombia
DECRETA:
CAPITULO |
Objeto y definiciones

Articulo 1°. Objeto. La presente ley tiene
por objeto regular el desarrollo y el ejercicio
de las actividades de mercadeo denominadas
multinivel incluyendo, entre otros, el mercadeo
en red en cualquiera de sus formas, de acuerdo
con el articulo siguiente.

Al ejercer su potestad reglamentaria res-
pecto de la presente ley, el Gobierno buscara
preservar los siguientes objetivos: la transpa-
rencia en las actividades multinivel; la buena
fe; la defensa de los derechos de las personas
que participen en la venta y distribucion de los
bienes o servicios que se comercializan bajo
este método y de los consumidores que los ad-
quieran; la proteccidn del ahorro del publico y,
en general, la defensa del interés publico.

Articulo 2°. Definicion. Se entenderd que
constituye actividad multinivel, toda actividad
organizada de mercadeo, de promocidn, o de
ventas, en la que confluyan los siguientes ele-
mentos:

1. La basqueda o la incorporacion de perso-
nas naturales, para que estas a su vez incorpo-
ren a otras personas naturales, con el fin Gltimo
de vender determinados bienes o servicios.

2. El pago, o la obtencion de compensacio-
nes u otros beneficios de cualquier indole, por
la venta de bienes y servicios a través de las
personas incorporadas, y o las ganancias a tra-
vés de descuentos sobre el precio de venta.

3. La coordinacion, dentro de una misma red
comercial, de las personas incorporadas para la
respectiva actividad multinivel.

Paragrafo 1°. Las compafias que ofrezcan
bienes o servicios en Colombia a través del
mercadeo multinivel deberan establecerse con
el lleno de los requisitos legales contemplados
en la ley vigente y tener como minimo una ofi-
cina abierta al publico de manera permanente.
En los casos en que esta actividad se realice
a través de un representante comercial, este
ultimo debera tener también, como minimo,
una oficina abierta al publico de manera per-
manente y sera el responsable del cumplimien-
to de las normas establecidas en la normativa
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colombiana para las actividades, productos y
servicios ofrecidos.

CAPITULO Il
De la Red Comercial Multinivelista

Articulo 3°. Ofertas bajo sistemas multini-
vel. Las compaiias que realicen actividades
multinivel estaran obligadas a cumplir con to-
dos los requisitos legales, las obligaciones y
las sanciones de la legislacion vigente, y en
especial de las que se deriven de lo dispuesto
por la Ley 1480 de 2011 “Estatuto del Consu-
midor” y su reglamentacion.

Articulo 4°. Vendedor Independiente. Se
entendera por vendedor independiente la per-
sona natural comerciante o0 persona juridica
que ejerce actividades mercantiles, y que tiene
relaciones exclusivamente comerciales con las
compafiias descritas en el articulo segundo de
la presente ley.

Articulo 5°. Derechos de los Vendedores in-
dependientes. Ademas de los derechos que les
confieran sus contratos y la ley, los vendedo-
res independientes tendran derecho a:

1. Formular preguntas, consultas y solicitu-
des de aclaracion a las companias multinivel,
quienes deberan contestarlas de manera preci-
sa, antes, durante y después de su vinculacion
con el respectivo vendedor independiente. Es-
tas deberan versar sobre los productos o ser-
vicios vendidos, o sobre el contenido, alcance
y sentido de cualquiera de las clausulas de los
contratos que los vinculen con ellos, incluyen-
do toda informacion relevante relativa a las
compensaciones 0 recompensas u otras venta-
jas de cualquier indole previstas en los contra-
tos, y sobre los objetivos concretos cuyo logro
dard derecho a los correspondientes pagos.
Asimismo, sobre los plazos y fechas de pago o
de entrega, cuando se trate de compensaciones
en especie.

Las respuestas a las preguntas, consultas, o
solicitudes de aclaracion de que trata el inci-
so anterior del presente numeral, deberan ser
remitidas a la direccién, correo electrénico u
otros medios que suministren los vendedores
independientes que las formulen, dentro de los
plazos previstos en las normas vigentes para la
respuesta a las peticiones de informacion.

2. Percibir oportuna e inequivocamente de
las compaiias multinivel las compensaciones,
0 ventajas a los que tengan derecho en razén
a su actividad, incluyendo las que hayan que-
dado pendientes de pago una vez terminado el
contrato entre las partes.

3. Conocer, desde antes de su vinculacion,
los términos del contrato que regira su rela-

cion con la respectiva compafiia multinivel,
independiente de la denominacion que el mis-
mo tenga.

4. Ser informado con precisién por parte de
la compaiiia multinivel, de las caracteristicas
de los bienes y servicios promocionados, y del
alcance de las garantias que correspondan a
dichos bienes y servicios.

5. Mediante escrito dirigido a la compaifiia
multinivel, terminar en cualquier tiempo, y de
forma unilateral, el vinculo contractual.

6. Suscribirse como vendedor independien-
te de una o mas compaifiias multinivelistas.

7. Recibir una explicacion clara y precisa
sobre los beneficios a que tiene derecho por la
inscripcion a una compafiia multinivel de for-
ma que no induzca a confusion alguna.

8. Recibir de la respectiva compaiiia mul-
tinivel, informacion suficiente y satisfactoria
sobre las condiciones y la naturaleza juridica
del negocio al que se vincula con ¢l como ven-
dedor independiente, y sobre las obligaciones
que el vendedor independiente adquiere al
vincularse al negocio; al igual que sobre la
forma operativa del negocio, sedes y oficinas
de apoyo a las que puede acceder en desarrollo
del mismo, en términos semejantes a los del
numeral primero de este articulo.

9. Recibir de manera oportuna e integral en
cantidad y calidad, los bienes y servicios ofre-
cidos por la compafiia multinivel.

10. Recibir una explicacién clara y precisa
sobre los beneficios a que tiene derecho por la
inscripcion a una compaiiia multinivel de for-
ma que no induzca a confusion alguna.

Paragrafo 1°. Cualquier clausula del con-
trato que vincule a un vendedor independien-
te con una compania multinivel, en la cual se
prevea la renuncia a alguno de estos derechos
0 a otros que se establezcan en esta ley, o que
impida su ejercicio, se considerara inexistente.

Paragrafo 2°. Dentro del costo inicial de
participacion, las compafias multinivel de-
beran incluir materiales de capacitacion, asi
como referencias y guias de informacion en
relacion a como hacer el negocio, sobre una
base no lucrativa.

Articulo 6°. Planes de compensacion. Para
efectos de la presente ley, las estipulaciones
que se refieran al pago, y en general a las re-
compensas que sean ofrecidas a los vendedo-
res independientes por parte de las compaiiias
multinivel, se denominaran planes de compen-
sacion. Igualmente se entendera que las esti-
pulaciones que regulen los rangos o cualquier
otro cambio de la situacion de los vendedores
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independientes dentro de la respectiva red co-
mercial, haran parte de estos planes de com-
pensacion.

En los planes de compensacion deberan
expresarse con claridad los porcentajes de
recompensa o pagos ofrecidos; los eventos o
logros que daran lugar a los premios o bonos
econodmicos que se ofrezcan a los vendedores
independientes; los nombres, iconos u objetos
fisicos y privilegios a ganar por los vendedo-
res independientes dentro del esquema de as-
censos establecidos en el plan; los requisitos
en volumen, de productos o dinero, de vincu-
lacion de nuevos vendedores independientes y
logro de descendencia, tenida como tal la ca-
dena a través de la cual un nuevo distribuidor
vincula a otro, este a otro y asi sucesivamente,
para acceder a los rangos, premios y recono-
cimientos.

Paragrafo 1°. Ningun plan de compensa-
cion podra consistir en el disfrute de créditos
en puntos, o derechos de reconsumo de los
productos o servicios promovidos, en mas alla
del cincuenta por ciento (50%) de su alcance
0 cubrimiento, y cuando las compensaciones
previstas en el respectivo plan consistan total
0 parcialmente en estos, el vendedor indepen-
diente es libre de rechazarlos.

CAPITULO Il
Inspecciodn, Vigilancia y Control

Articulo 7°. Inspeccion, vigilancia y con-
trol. Sin perjuicio de las funciones que corres-
pondan a otras entidades del Estado respec-
to de las compafiias multinivel, su actividad
como tal sera vigilada por la Superintenden-
cia de Sociedades con el fin de prevenir y, si
es del caso sancionar, el ejercicio irregular o
indebido de dicha actividad, y de asegurar el
cumplimento de lo prescrito en esta ley y en
las normas que la modifiquen, complementen
o desarrollen.

La Superintendencia de Sociedades sera
competente para realizar la vigilancia y con-
trol de las compaiiias multinivel y sus activi-
dades, y ejercera estas funciones de acuerdo
con sus competencias legales vigentes y con
las demas disposiciones aplicables de esta ley.

Paréagrafo. La Superintendencia de Socieda-
des podra solicitar conceptos técnicos relacio-
nados con bienes y servicios comercializados
y/o promovidos bajo el esquema multinivel,
con el fin de establecer si estos corresponden
a los bienes o servicios respecto de los cuales
esta prohibido ejercer actividades multinivel,
o para verificar si existe o no una verdadera
campafia de publicidad, al evaluar la aplica-
cion de la excepcién prevista en el articulo se-

gundo de la presente ley. La Superintendencia
Financiera de Colombia, el Invima y el Vice-
ministerio de Turismo en forma preferente, y
la Superintendencia de Industria y Comercio
de modo residual, tendran competencia para
emitir estos conceptos.

En todo caso, la determinacion sobre si una
actividad o conjunto de actividades comercia-
les especificas constituyen actividades multi-
nivel, y sobre la verdadera naturaleza de los
distintos bienes o servicios que se promocio-
nen mediante dichas actividades, quedara en
cabeza de la Superintendencia de Sociedades.

Articulo 8°. Facultades de la Superinten-
dencia de Sociedades. En virtud de la presente
ley, la Superintendencia de Sociedades tendra
las siguientes facultades, ademas de las que
actualmente posee:

1. Realizar, de oficio o a solicitud de parte,
visitas de inspeccion a las compafiias multini-
vel y a sus puntos de acopio, bodegas y ofici-
nas registradas, ejerciendo, de ser procedente,
el principio de coordinacion administrativa
con otras autoridades para este fin.

2. Ordenar, segln sea el caso, la suspension
preventiva o la terminacion de campafias de
promocioén, campafias publicitarias y de ac-
tividades de reclutamiento, o de mercadeo o
ventas, cuando infrinjan, o considere fundada-
mente que pueden infringir, los mandatos de
esta ley.

3. Revisar los libros de contabilidad de las
compaifiias multinivel y exigirles aclaraciones
sobre su informacién contable y su politica de
contabilizacion, incluidos los soportes, segun
sea necesario para el cumplimiento de sus fun-
ciones.

4. Adelantar los procedimientos adminis-
trativos y sancionatorios previstos en esta ley,
y los demaés ya existentes y propios de su re-
sorte con respecto a las compaifiias multinivel
y sus actividades.

5. Emitir 6rdenes de suspensién preventiva
de todas o algunas de las actividades a deter-
minada compaifiia multinivel, cuando cuente
con evidencia que permita suponer razona-
blemente que este esta ejerciendo actividades
multinivel en sectores 0 negocios sin dar cum-
plimiento a los requisitos o exigencias legales,
0 contra expresa prohibicion legal, o no esta
dando cumplimiento a cualquiera de las previ-
siones y requisitos establecidos dentro de esta
ley, o en las normas que la modifiquen, com-
plementen o desarrollen.

Paragrafo 1°. la Superintendencia de Socie-

dades queda investida de las facultades otor-
gadas a la Superintendencia Financiera en el
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numeral 1 del articulo 108 y en los Capitulos
XXy XXI del Decreto 663 de 1993 (Estatuto
Organico del Sistema Financiero), y el articu-
lo 49y 53 de la ley 964 de 2005, sin perjuicio
de las demas facultades con las que cuenta.

CAPITULO IV
Requisitos y Prohibiciones
Articulo 9°. Requisitos minimos contrac-
tuales. Las compafias multinivel deberan ce-
fir su relaciéon comercial con los vendedores

independientes a un contrato que debera cons-
tar por escrito y contener como minimo:

1. Objeto del contrato.

2. Derechos y obligaciones de cada una de
las partes.

3. Tipo de plan de compensacidn que regira
la relacion entre las partes.

4. Requisitos de pago.

5. Formay periodicidad de pago.

6. Datos generales de las partes.

7. Causales y formas de terminacion.

8. Mecanismos de solucién de controver-
sias.

9. Direccion de la oficina u oficinas abiertas
al publico de la compania multinivel. No se
aceptaran direcciones web o virtuales o apar-
tados aéreos como unicas indicaciones de co-
rrespondencia o localizacion de la compaiiia
multinivel.

Articulo 10 Prohibiciones contractuales.
Las compaiias multinivel no podrén incluir en
sus contratos los siguientes tipos de clausulas:

1. Clausulas de permanencia y/o exclusivi-

dad.

2. Clausulas abusivas que generen desigual-
dad contractual.

3. Obligacién a los vendedores indepen-
dientes sobre la compra o adquisicion de un
inventario minimo. Superior al pactado y
aceptado previamente.

Articulo 11. Prohibiciones. Queda prohi-
bido desarrollar actividades comerciales en
la modalidad de Multinivel con los siguientes
bienes y /o servicios:

1. Servicios o productos cuya prestacion
constituya la actividad principal de cualquiera
de las entidades sometidas a la vigilancia de la
Superintendencia Financiera.

2. Venta o colocacion de valores, incluyen-
do tanto los que aparecen enumerados en la
ley 964 de 2005, como todos los demas valo-
res mediante los cuales se capten recursos del
publico, incluso cuando estos no aparezcan
mencionados en el articulo segundo de esta

ley, 0 en los decretos emitidos con base en las
facultades establecidas por la misma. En todo
caso, se entenderda que primara la realidad
econdmica sobre la forma juridica al determi-
nar si cualquier instrumento, contrato, bien o
servicio que se ofrezca mediante actividades
multinivel es, o no, un valor de naturaleza ne-
gociable.

3. Servicios relacionados con la promocién
y la negociacion de valores.

4. Alimentos altamente perecederos, u otros
que deban ser sometidos a cuidados especiales
para su conservacion por razones de salubri-
dad publica.

5. Bienes 0 servicios que requieran para su
uso, aplicacién o consumo, prescripcién por
parte de un profesional de la salud.

CAPITULO V
Varios

Articulo 12. Transicion. Toda compaiiia
multinivel que actualmente desempefie estas
actividades en la Republica de Colombia, de-
bera hacer constar en su registro mercantil que
ejerce actividades denominadas multinivel o
de mercadeo en red en un término no mayor de
dos (2) meses posteriores a la promulgacion
de la presente ley. Esta constancia sera obliga-
toria para las nuevas compaiias multinivel a
partir de su constitucion.

Las compafiias multinivel que no cum-
plan con esta constancia seran sancionadas de
acuerdo a lo establecido en el articulo 9° de la
presente ley.

Articulo 13. Vigencias y derogatorias. La
presente ley entrara en vigor a partir de su pro-
mulgacion y publicacion en el Diario Oficial,
y quedan derogadas todas las normas que sean
contrarias a la misma.

Antonio Guerra de la Espriella, Gabriel
Zapata Correa, German Villegas Villegas. Se-
nadores de la Republica de Colombia.

Bogota D.C., 23 de mayo de 2012

En la fecha se recibi6 Ponencia para Segun-
do Debate del Proyecto de ley nimero 48 de
2011-Senado, por medio de la cual se regla-
mentan las actividades de comercializacion en
red o mercadeo multinivel en Colombia.

El Secretario General,
Rafael Oyola Ordosgoitia,

Autorizo la publicacion de la siguiente Po-
nencia para Segundo Debate, consta de trece
(13) folios.

El Secretario General,
Rafael Oyola Ordosgoitia
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TEXTO DEFINITIVO APROBADO EN
COMISION TERCERA DEL SENADO EL
DIA 16 DE MAYO DE 2012, AL PROYEC-
TO DE LEY NUMERO 48 DE 2011 SENADO

por medio de la cual se reglamentan las
actividades de comercializacion en red o mer-
cadeo multinivel en Colombia.

El Congreso de Colombia
DECRETA:
CAPITULO |
Objeto y definiciones

Articulo 1°. Objeto. La presente ley tiene
por objeto regular el desarrollo y el ejercicio de
las actividades de mercadeo denominadas mul-
tinivel incluyendo, entre otros, el mercadeo en
red en cualquiera de sus formas, de acuerdo con
el articulo siguiente.

Al ejercer su potestad reglamentaria respec-
to de la presente ley, el Gobierno buscara pre-
servar los siguientes objetivos: la transparencia
en las actividades multinivel; la buena fe; la de-
fensa de los derechos de las personas que parti-
cipen en la venta y distribucion de los bienes o
servicios que se comercializan bajo este méto-
do y de los consumidores que los adquieran; la
proteccion del ahorro del publico y, en general,
la defensa del interés publico.

Articulo 2°. Definicion. Se entenderd que
constituye actividad multinivel, toda actividad
organizada de mercadeo, de promocion, o de
ventas, en la que confluyan los siguientes ele-
mentos:

1. La basqueda o la incorporacion de perso-
nas naturales, para que estas a su vez incorpo-
ren a otras personas naturales, con el fin ultimo
de vender determinados bienes o servicios.

2. El pago, o la obtencion de compensacio-
nes u otros beneficios de cualquier indole, por
la venta de bienes y servicios a través de las
personas incorporadas, y o las ganancias a tra-
vés de descuentos sobre el precio de venta.

3. La coordinacion, dentro de una misma red
comercial, de las personas incorporadas para la
respectiva actividad multinivel.

Paragrafo 1°. Las compaiiias que ofrezcan
bienes o servicios en Colombia a través del
mercadeo multinivel deberan establecerse con
el lleno de los requisitos legales contemplados
en la ley vigente y tener como minimo una ofi-
cina abierta al publico de manera permanente.
En los casos en que esta actividad se realice a
través de un representante comercial, este ul-
timo debera tener también, como minimo, una
oficina abierta al publico de manera permanen-
te y sera el responsable del cumplimiento de las
normas establecidas en la normativa colombia-

na para las actividades, productos y servicios
ofrecidos.

CAPITULO I
De la Red Comercial Multinivelista

Articulo 3°. Ofertas bajo sistemas multi-
nivel. Las compaiias que realicen actividades
multinivel estaran obligadas a cumplir con to-
dos los requisitos legales, las obligaciones y las
sanciones de la legislacion vigente, y en espe-
cial de las que se deriven de lo dispuesto por la
ley 1480 de 2011 “Estatuto del Consumidor” y
su reglamentacion.

Articulo 4°. Vendedor Independiente Se
entendera por vendedor independiente la per-
sona natural comerciante o persona juridica
que ejerce actividades mercantiles, y que tiene
relaciones exclusivamente comerciales con las
compafiias descritas en el articulo segundo de
la presente ley.

Articulo 5°. Derechos de los Vendedores
independientes Ademas de los derechos que les
confieran sus contratos y la ley, los vendedores
independientes tendran derecho a:

1. Formular preguntas, consultas y solicitu-
des de aclaracion a las compaifiias multinivel,
quienes deberan contestarlas de manera preci-
sa, antes, durante y después de su vinculacion
con el respectivo vendedor independiente. Es-
tas deberan versar sobre los productos o ser-
vicios vendidos, o sobre el contenido, alcance
y sentido de cualquiera de las clausulas de los
contratos que los vinculen con ellos, incluyen-
do toda informacion relevante relativa a las
compensaciones o0 recompensas u otras venta-
jas de cualquier indole previstas en los contra-
tos, y sobre los objetivos concretos cuyo logro
dard derecho a los correspondientes pagos.
Asimismo, sobre los plazos y fechas de pago o
de entrega, cuando se trate de compensaciones
en especie.

Las respuestas a las preguntas, consultas, o
solicitudes de aclaracion de que trata el inci-
so anterior del presente numeral, deberan ser
remitidas a la direccién, correo electrénico u
otros medios que suministren los vendedores
independientes que las formulen, dentro de los
plazos previstos en las normas vigentes para la
respuesta a las peticiones de informacion.

2. Percibir oportuna e inequivocamente de
la compafiia multinivel las compensaciones, o
ventajas a los que tengan derecho en razén a
su actividad, incluyendo las que hayan quedado
pendientes de pago una vez terminado el con-
trato entre las partes.

3. Conocer, desde antes de su vinculacion,
los términos del contrato que regira su relacion
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con la respectiva compafiia multinivel, inde-
pendiente de la denominacion que el mismo
tenga.

4. Ser informado con precision por parte de
la compafiia multinivel, de las caracteristicas
de los bienes y servicios promocionados, y del
alcance de las garantias que correspondan a di-
chos bienes y servicios.

5. Mediante escrito dirigido a la compafiia
multinivel, terminar en cualquier tiempo, y de
forma unilateral, el vinculo contractual.

6. Suscribirse como vendedor independiente
de una o mas compaiiias multinivelistas.

7. Recibir una explicacién clara y precisa
sobre los beneficios a que tiene derecho por la
inscripcidén a una compaifiia multinivel de for-
ma que no induzca a confusion alguna.

8. Recibir de la respectiva compaiia multi-
nivel, informacion suficiente y satisfactoria so-
bre las condiciones y la naturaleza juridica del
negocio al que se vincula con ¢l como vendedor
independiente, y sobre las obligaciones que el
vendedor independiente adquiere al vincularse
al negocio; al igual que sobre la forma operati-
va del negocio, sedes y oficinas de apoyo a las
que puede acceder en desarrollo del mismo, en
términos semejantes a los del numeral primero
de este articulo.

9. Recibir de manera oportuna e integral en
cantidad y calidad, los bienes y servicios ofre-
cidos por la compafiia multinivel.

10. Recibir una explicacion clara y precisa
sobre los beneficios a que tiene derecho por la
inscripcion a una compaiiia multinivel de for-
ma que no induzca a confusion alguna.

Paragrafo 1°. Cualquier clausula del contra-
to que vincule a un vendedor independiente con
una compaifiia multinivel, en la cual se prevea
la renuncia a alguno de estos derechos o a otros
que se establezcan en esta ley, o que impida su
ejercicio, se considerara inexistente.

Parégrafo 2°. Dentro del costo inicial de
participacion, las compaiias multinivel debe-
ran incluir materiales de capacitacion, asi como
referencias y guias de informacién en relacion
a cémo hacer el negocio, sobre una base no lu-
crativa.

Articulo 6°. Planes de compensacion. Para
efectos de la presente ley, las estipulaciones que
se refieran al pago, y en general a las recompen-
sas que sean ofrecidas a los vendedores inde-
pendientes por parte de las compafiias multini-
vel, se denominaran planes de compensacion.
Igualmente se entendera que las estipulaciones
que regulen los rangos o cualquier otro cambio
de la situacion de los vendedores independien-

tes dentro de la respectiva red comercial, haran
parte de estos planes de compensacion.

En los planes de compensacion deberan
expresarse con claridad los porcentajes de re-
compensa 0 pagos ofrecidos; los eventos o
logros que daran lugar a los premios o bonos
econémicos que se ofrezcan a los vendedores
independientes; los nombres, iconos u objetos
fisicos y privilegios a ganar por los vendedores
independientes dentro del esquema de ascensos
establecidos en el plan; los requisitos en volu-
men, de productos o dinero, de vinculacion de
nuevos vendedores independientes y logro de
descendencia, tenida como tal la cadena a tra-
vés de la cual un nuevo distribuidor vincula a
otro, este a otro y asi sucesivamente, para ac-
ceder a los rangos, premios y reconocimientos.

Paragrafo 1°. Ningin plan de compensa-
cion podra consistir en el disfrute de créditos
en puntos, o derechos de reconsumo de los
productos o servicios promovidos, en mas alla
del cincuenta por ciento (50%) de su alcance
0 cubrimiento, y cuando las compensaciones
previstas en el respectivo plan consistan total
0 parcialmente en estos, el vendedor indepen-
diente es libre de rechazarlos.

CAPITULO IlI
Inspeccion, vigilancia y control

Articulo 7°. Inspeccion, vigilancia y con-
trol. Sin perjuicio de las funciones que corres-
pondan a otras entidades del Estado respecto de
las compaifiias multinivel, su actividad como tal
serd vigilada por la Superintendencia de Socie-
dades con el fin de prevenir y, si es del caso
sancionar, el ejercicio irregular o indebido de
dicha actividad, y de asegurar el cumplimento
de lo prescrito en esta ley y en las normas que la
modifiquen, complementen o desarrollen.

La Superintendencia de Sociedades serd
competente para realizar la vigilancia y control
de las compaiiias multinivel y sus actividades,
y ejercera estas funciones de acuerdo con sus
competencias legales vigentes y con las demas
disposiciones aplicables de esta ley.

Paragrafo. La Superintendencia de Socieda-
des podra solicitar conceptos técnicos relacio-
nados con bienes y servicios comercializados
y/o promovidos bajo el esquema multinivel,
con el fin de establecer si estos corresponden
a los bienes o servicios respecto de los cuales
esta prohibido ejercer actividades multinivel, o
para verificar si existe o no una verdadera cam-
pafia de publicidad, al evaluar la aplicacion de
la excepcion prevista en el articulo segundo de
la presente ley. La Superintendencia Financie-
ra de Colombia, el Invima y el Viceministerio
de Turismo en forma preferente, y la Super-
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intendencia de Industria y Comercio de modo
residual, tendrdn competencia para emitir estos
conceptos.

En todo caso, la determinacion sobre si una
actividad o conjunto de actividades comercia-
les especificas constituyen actividades mul-
tinivel, y sobre la verdadera naturaleza de los
distintos bienes o servicios que se promocionen
mediante dichas actividades, quedara en cabeza
de la Superintendencia de Sociedades.

Articulo 8°. Facultades de la Superinten-
dencia de Sociedades. En virtud de la presente
ley, la Superintendencia de Sociedades tendra
las siguientes facultades, ademas de las que ac-
tualmente posee:

1. Realizar, de oficio o a solicitud de parte,
visitas de inspeccion a las compaiiias multini-
vel y a sus puntos de acopio, bodegas y ofici-
nas registradas, ejerciendo, de ser procedente,
el principio de coordinacidn administrativa con
otras autoridades para este fin.

2. Ordenar, seguln sea el caso, la suspensién
preventiva o la terminacién de campafias de
promocién, campaifias publicitarias y de activi-
dades de reclutamiento, o de mercadeo o ven-
tas, cuando infrinjan, o considere fundadamen-
te que pueden infringir, los mandatos de esta
ley.

3. Revisar los libros de contabilidad de las
compafias multinivel y exigirles aclaraciones
sobre su informacion contable y su politica de
contabilizacion, incluidos los soportes, segln
sea necesario para el cumplimiento de sus fun-
ciones.

4. Adelantar los procedimientos administra-
tivos y sancionatorios previstos en esta ley, y
los demaés ya existentes y propios de su resorte
con respecto a las compaiiias multinivel y sus
actividades.

5. Emitir ordenes de suspension preventiva
de todas o algunas de las actividades a determi-
nada compafiia multinivel, cuando cuente con
evidencia que permita suponer razonablemente
que este esta ejerciendo actividades multinivel
en sectores 0 negocios sin dar cumplimiento
a los requisitos o exigencias legales, o con-
tra expresa prohibicién legal, o no esta dando
cumplimiento a cualquiera de las previsiones y
requisitos establecidos dentro de esta ley, o en
las normas que la modifiquen, complementen o
desarrollen.

Paragrafo 1°. la Superintendencia de So-
ciedades queda investida de las facultades otor-
gadas a la Superintendencia Financiera en el
numeral 1 del articulo 108 y en los Capitulos
XXy XXI del Decreto 663 de 1993 (Estatuto
Organico del Sistema Financiero), y el articulo

49 y 53 de la ley 964 de 2005, sin perjuicio de
las demaés facultades con las que cuenta.

CAPITULO IV
Requisitos y prohibiciones

Articulo 9. Requisitos minimos contractua-
les: Las compafiias multinivel deberan cefiir su
relacién comercial con los vendedores indepen-
dientes a un contrato que deberé constar por es-
crito y contener como minimo:

1. Objeto del contrato.

2. Derechos y obligaciones de cada una de
las partes.

3. Tipo de plan de compensacién que regira
la relacién entre las partes.

4. Requisitos de pago.

5. Formay periodicidad de pago.

6. Datos generales de las partes.

7. Causales y formas de terminacion.

8. Mecanismos de solucion de controversias.

9. Direccion de la oficina u oficinas abier-
tas al publico de la compaiiia multinivel. No se
aceptaran direcciones web o virtuales o apar-
tados aéreos como unicas indicaciones de co-
rrespondencia o localizacion de la compaiiia
multinivel.

Articulo 10. Prohibiciones contractuales.
Las compaiias multinivel no podran incluir en
sus contratos los siguientes tipos de clausulas:

1. Clausulas de permanencia y/o exclusividad.

2. Cléausulas abusivas que generen desigual-
dad contractual.

3. Obligacién a los vendedores independien-
tes sobre la compra o adquisicién de un inven-
tario minimo. Superior al pactado y aceptado
previamente.

Articulo 11. Prohibiciones. Queda prohi-
bido desarrollar actividades comerciales en la
modalidad de Multinivel con los siguientes bie-
nes y /o servicios:

1. Servicios o productos cuya prestacion
constituya la actividad principal de cualquiera
de las entidades sometidas a la vigilancia de la
Superintendencia Financiera.

2. Venta o colocacion de valores, incluyen-
do tanto los que aparecen enumerados en la ley
964 de 2005, como todos los demas valores
mediante los cuales se capten recursos del pu-
blico, incluso cuando estos no aparezcan men-
cionados en el articulo segundo de esta ley, o
en los decretos emitidos con base en las facul-
tades establecidas por la misma. En todo caso,
se entendera que primara la realidad econémica
sobre la forma juridica al determinar si cual-
quier instrumento, contrato, bien o servicio que
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se ofrezca mediante actividades multinivel es,
0 no, un valor de naturaleza negociable.

3. Servicios relacionados con la promocion y
la negociacion de valores.

4. Alimentos altamente perecederos, u otros
que deban ser sometidos a cuidados especiales
para su conservacién por razones de salubridad
publica.

5. Bienes o servicios que requieran para su
uso, aplicacion o consumo, prescripcion por
parte de un profesional de la salud.

CAPITULO V
Varios

Articulo 12. Transicién. Toda compaiiia
multinivel que actualmente desempeiie estas
actividades en la Republica de Colombia, de-
bera hacer constar en su registro mercantil que
ejerce actividades denominadas multinivel o de
mercadeo en red en un término no mayor de
dos (2) meses posteriores a la promulgacion de
la presente ley. Esta constancia sera obligatoria
para las nuevas compaiiias multinivel a partir
de su constitucion.

Las compafiias multinivel que no cumplan
con esta constancia seran sancionadas de acuer-
do a lo establecido en el articulo 9° de la pre-
sente ley.

Articulo 13. Vigencias y derogatorias. La
presente ley entrard en vigor a partir de su pro-
mulgacion y publicacion en el Diario Oficial,
y quedan derogadas todas las normas que sean
contrarias a la misma.

SENADO DE LA REPUBLICA

COMISION TERCERA
CONSTITUCIONAL PERMANENTE

Bogota, D. C., 16 de mayo 2012

En sesion de la fecha se le dio lectura a la
proposicién con que termina el informe para

primer debate del Proyecto de ley nimero 48 de
2011 Senado, por medio de la cual se reglamen-
tan las actividades de comercializacion en red
o mercadeo multinivel en Colombia. Una vez
aprobada la proposicion la Presidencia sometio
a consideracion el articulado presentado por los
ponentes, siendo aprobado sin modificaciones.
La Comision de esta forma declara aprobado en
su primer debate el proyecto mencionado. Acta
numero 016 de 16 de mayo de 2012. Anunciado
el dia 15 de mayo de 2012. Acta nimero 15 de
la misma fecha.

Antonio Guerra de la Espriella, Gabriel Za-
pata Correa, German Villegas Villegas, Ponentes.

El Presidente,
Bernardo Elias Vidal.

El Secretario,
Rafael Oyola Ordosgoitia.

[ CONTENIDO j

Gaceta nimero 267 - Jueves, 24 de mayo de 2012
SENADO DE LAREPUBLICA

Pags.
ASCENSOS MILITARES
MINISTERIO DE DEFENSA NACIONAL
Decreto nimero 1082 de 2012, por el cual se asciende a
unos Oficiales de las Fuerzas Militares ..........c.......... 1
Ponencia para primer debate, de ascenso a Vicealmi-
rante de la Armada Nacional del Contraalmirante
Rodolfo Enrique Amaya Kerquelen .............cccceeuie 1
Ponencia para primer debate, del ascenso a Mayor
General del Brigadier General de la Fuerza Aérea
Colombiana Julio Roberto Rivera Jiménez............... 4
PONENCIAS
Ponencia para segundo debate, texto aprobado por la
Comision Tercera y texto definitivo aprobado en
Comision Tercera al Proyecto de ley nimero 48 de
2011 Senado, por medio de la cual se reglamen-
tan las actividades de comercializaciéon en Red o
Mercadeo Multinivel en Colombia............ccccovevnuenene 6

IMPRENTA NACIONAL DE COLOMBIA - 2012



